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Big Data Impression 3D Intelligence artificielle Réalité virtuelle

80% 

L’entreprise, 
Plateforme Phygitale

des applications
seront hébergées 

dans le cloud 
en 2020

20,8 milliards
d’ici 2020

Objets connectés

100 milliards
de dollars pour ce 

marché

200 milliards
de dollars en 2020

Le marché du Big Data pèsera 

plus de
Applications 

mobiles 80% 
des entreprises du       
fortune 500 sont pré-
sentes sur les réseaux 

Linkedin
Facebook
Twitter

CROISSANCE  COMPÉTITIVITÉ

16,2 milliards
de dollars estimés d’ici 

2018 avec 45% de 

taux de croissance 

annuel moyen

11 milliards
de dollars en 2024 

150 milliards
de dollars en 2020 
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MANAGEMENT

EXCELLENCEINNOVATION

ECOSYSTEME

ÉCOSYSTÈME :
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BUSINESS EXPERIENCES

ENJEUX

Innovation Management

Gestion des données 
techniques

Système de 
gestion

Gestion de la 
relation client

Conception 
3D

Développement 
interne

Excellence

Retail

Assurance

Services

Immobilier

ManufacturingÉcosystème

Regroupement de Smart Apps organisées par enjeux ou par marchés

MARCHÉS

SMART APPS

TOOLS & ENGINES

SYSTÈME D’INFORMATION

Process Communitye-CommerceToolsDocumente-Learning

CADPDM LEGACY

ORDER
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CONCEVOIR VENDRE MAINTENIRPRODUIRE

CH
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Réduire le 
Time to market

Réduire le 
coût des produits et 

améliorer la Qualité

GESTION DU CYCLE DE VIE PRODUIT

COLLABORATION

Améliorer 
l’expérience client

Améliorer 
la satisfaction clientEN

JE
U

X 
AS

SO
CI

ES

Conception 3D
Simulation

CREER

Imaginer des
innovations 

Plateforme
collaborative 

et sociale Extranet fournisseurs
Gestion de la qualité

Plateforme d’animation 
de communautés
clients/ distributeurs 

Extranet SAV 

SO
LU

TI
O

N
S Documentation

technique

Documentation Vente en ligne
(pièces détachées, 
documentation...)
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Réalisation d’un 
diagnostic 
numérique

Génération d’idées 
et priorisation des 

enjeux de l'entreprise

Création d’une 
ligne TNGV 

personnalisée

Déploiement à 
travers une méthode 

collaborative

Axes de transformation 
numérique

Smart Apps Partners Apps 
Tools &
Engine

Business 
Experiences
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SOLO SOLUTION
Éditeur de solutions CRM

OBJECTIF : POSITIONNER VISIATIV SUR LE MARCHÉ DU CRM POUR LES PMI ET DÉVELOPPER DES 
FORTES SYNERGIES AVEC MOOVAPPS

La société Solo Solution (3,5 M€ de CA en 2016, 30 colla-
borateurs et plus de 300 clients), éditeur de solutions CRM 
commercialisées sous la marque Aquarelle, offre des op-
portunités de synergies sur le marché du retail dès 2017. La 
solution permet par ailleurs de verticaliser l’offre Moovapps 
et donnera à Visiativ la capacité de devenir le leader de la 
relation clients pour la PME Industrielle. 

L’apport de Solo Solution au sein de la plateforme Moova-
pps se traduit par la création d’un nouveau « Smart Engine 
» et d’une « Smart Apps » dédiée à la prise de commande 
en situation de mobilité.

Parmi ces références, on compte les sociétés PUM Plas-
tiques, Lafuma, OPAL, Playmobil, Bayer, Maison Lejaby, Ar-
kopharma…

CA 2016 : ENVIRON 3,5 M€ 
(ENVIRON 50% RÉCURRENT)

30 COLLABORATEURS

300 CLIENTS

CONSOLIDATION AU 31/12/2016
(100% VISIATIV)

SOCIÉTÉ TRÈS RENTABLE

NC2
Services hébergés à valeur ajoutée

OBJECTIF : ACCOMPAGNER NOS CLIENTS PME ET LEUR SYSTÈME D’INFORMATION VERS LE « SaaS » 
POUR FACILITER LEUR TRANSFORMATION NUMÉRIQUE 

Visiativ a finalisé l’acquisition de l’hébergeur à valeur ajou-
tée NC2 (filiale du groupe Eolane). La société NC2 rentable 
(5,3 M€ de CA en 2016, 22 collaborateurs et plus de 500 
clients) a été consolidée à compter du 1er octobre 2016. 
Cette acquisition permet d’accroître la rentabilité du métier 
d’éditeur, tout en optimisant les coûts d’infrastructure du 
Groupe et en permettant le développement de solutions 
hébergées pour les PME. 

Au  travers  de  cette  association,  Visiativ  se  dote  des  
moyens  techniques et humains  pour  opérer  ses  solu-
tions métier issues de la plateforme Moovapps en mode 
SaaS. Les connaissances approfondies de NC2 dans les 
univers de l’infogérance, de la sauvegarde et de l’héberge-
ment vont permettre à Visiativ  de donner une nouvelle 
dimension à ses solutions dédiées aux PME  industrielles, 
en commercialisant  des  offres  de  services  hébergés  et  
managés  à  des  prix  compétitifs.

CA 2016 : ENVIRON 5,3 M€ 
(ENVIRON 50% RÉCURRENT)

22 COLLABORATEURS

500 CLIENTS

MODÈLE ENTREPRENEURIAL : 
76% VISIATIV ET 24% MANAGEMENT

CONSOLIDATION AU 01/10/2016

SOCIÉTÉ RENTABLE
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